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[ statistisches Bundesamt

Umsatz sinkt im Baugewerbe

Wie das Statistische Bundesamt mitteilt, ist
die Zahl der Beschiftigten im Ausbaugewerbe
im Jahr 2004 im Vergleich zum Vorjahr insge-
samt um 5,0 Prozent zuriickgegangen, der Um-
satz ging dabei um 2,8 Prozent zuriick.

Das Bauhauptgewerbe (Betriebe mit 20 und
mehr Beschiftigten) verzeichnete im Januar
2005 in Deutschland preisbereinigt 14,2 Pro-
zent niedrigere Auftragseingénge als im Januar
2004. Die Baunachfrage nahm im Hochbau um
20,2 Prozent ab, im Tiefbau um 6,3 Prozent.
Der Umsatz ging um 9,3 Prozent zurtick.

. Lux Elements

Duschtassenelemente sind
»DIN-gepriift barrierefrei”

Lux Elements hat die bodenbiindigen
Duschtassen aus der Produktserie ,,Lux Ele-
ments - Tub® durch die akkreditierte Zertifizie-
rungsstelle DIN CERTCO GmbH zertifizieren
lassen. Die Produkte konnen jetzt das Zertifi-
kat ,,DIN-gepriift barrierefrei“ tragen. Die
Eignung fiir barrierefreies Bauen wurde damit
erbracht und den Duschtassenelementen die
Konformitit mit den Normen DIN 18024 und
DIN 18025 bestitigt.

[ villeroy & Boch

Modernisierung kostet
330 Arbeitsplatze

Um den Produktionsstandort Mettlach fiir
Sanitdarprodukte zu erhalten, wird das Werk
modernisiert. Die Umstellung vom konventio-
nellen Giefiverfahren auf Druckgusstechnolo-
gie und die Automatisierung und Verkniipfung
der Fertigungsprozesse wird zu einem sozial-
vertriglichen Abbau von 330 Arbeitsplitzen
fithren. Hierzu wurde zwischen der Unterneh-
mensleitung, Arbeitnehmervertretern und den
Verantwortlichen der Industriegewerkschaft
Bergbau Chemie und Energie eine Vereinba-
rung getroffen. Das Investitionsvolumen in die
neue Anlage betrdgt 10 Millionen Euro.

B uzin

China-Geschift ausgeweitet

Die Uzin Utz AG hat ihr bisheriges Engage-
ment in China von bisher 45 auf 90 Prozent er-
hoht. Das im Jahr 2000 gegriindete Joint Ventu-
re hat eine Kapazitit von 10.000 Tonnen/Jahr
und beschiftigt mittlerweile 55 Mitarbeiter.
Der erreichte Umsatz in 2004 betrug zirka
3 Millionen Euro. Das Geschift wird ohne den
bisherigen chinesischen Partner fortgesetzt.
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[ 12. Leipziger Baurechtsforum

Vergiitung und Honorar am
Bau stehen im Mittelpunkt

Das Thema ,Vergiitung und Honorar am
Bau“ steht im Brennpunkt des 12. Leip-
ziger Baurechtsforums, das am 10./11. Ju-
ni 2005 vom Seminaranbieter SSB Spezial
Seminare Bau veranstaltet wird. Fithrende
Baurechtler referieren zu neuen brisanten
Kernfragen am Bau wie Vergiitungs- und
Honoraranspriiche, Leistungsbeschrei-
bung oder Risiko- und Nachtragsmanage-
ment und stellen sich den Fragen der Teil-
nehmer. Das Forum richtet sich traditio-
nell an Architekten und Ingenieure,
Projektsteuerer, Auftraggeber und Auftrag-
nehmer von Bauleistungen, Mitarbeiter
von Bauunternehmen, Behdrden, Banken
und Versicherungen, Wohnungsbaugesell-
schaften, Bautriger, Bauleiter, Baukaufleu-
te, Rechtsanwilte sowie Sachverstindige.

Themen sind unter anderem ,,Leis-
tungsbeschreibung im Bauvertrag und
Bausoll-Bestimmung", ,,Nachtrige bei
Leistungsinderungen und Zusatzleistun-
gen beim Bauvertrag“ oder ,,Alternative
Streitschlichtung und Streitentscheidung®
Das Tagungshotel des 12. Leipziger Bau-
rechtsforums ist das ,,Renaissance Leipzig
Hotel®

Weitere Informationen finden Sie im
Internet unter www.ssb-seminare.de.

B Kiesel
Schones Spachteln

Mit einem ausgedehnten Seminar-An-
gebot stellt Kiesel in der Denkfabrik in
Esslingen sowie in der Niederlassung Tan-
germiinde Kunden und Interessenten die
neue Wandspachtelmasse ,,ServoArt“ mit
ihren Verarbeitungs- und Gestaltungs-
moglichkeiten vor. Bei einem Teil der Se-
minare fiihrt der Dipl.-Farbdesigner und
Dipl.-Ing. Wolfgang Raith durch den Tag,
unter dessen kiinstlerischer Beratung die
Wandspachtel bei Kiesel entwickelt wur-
den. Der Schwerpunkt der Seminare liegt
auf zwei Aspekten: Mit welchen Arbeits-
verfahren erzielt man mit ,,ServoArt* die
schonsten Ergebnisse und wie lisst sich
diese Arbeit durch den Handwerker am
besten vermarkten?

Bei einer ausfiihrlichen Demonstration,
bei der die Seminarleiter auch selbst ihre
ersten Musterplatten anfertigen, werden
die praktischen Fahigkeiten vermittelt.
Dabei empfiehlt Kiesel drei Effekte beim
Auftrag der Spachtelmasse: Den Marmori-
no-Effekt, den Spatulato-Effekt sowie den
Antik-Effekt. Alle drei Oberflichenaus-

filhrungen werden durch einen mehrstuf
gen Auftrag erzielt, bei dem schon die er
ten Schritte mafigeblich das Endergebnis
beeinflussen. Durch die Kombination vo
Grundspachtelung, Fleckspachtelung,
Strukturierung, Verpressen beziehungs-
weise Glitten und anschliefendem Auf-
trag des Oberflichenfinishs erstellen alle
Seminarteilnehmer Musterstiicke, mit de
nen problemlos die Akquise auch bei an-
spruchsvoller Kundschaft moglich ist.

In den Seminaren von Kiesel lernen die Teilneh-
mer, wie man durch mehrstufigen Auftrag der d
korativen Wandspachtelmasse unterschiedliche
Effekte erzielen kann.

Akquise und Vermarktung ist dann
auch das zweite, wichtige Thema der Se-
minare. Unabhingig davon, ob die deko-
rative Spachtelmasse in privaten Badezin
mern, in reprasentativen Objekten oder i
Firmenlobbys eingesetzt wird. Das Pro-
dukt kann dem Fliesenfachbetrieb helfen
zusitzlichen Umsatz zu generieren, inder
er seinen Kunden ein Komplettangebot
aus Fliesenbeldgen und erginzender, kre
tiver Wandspachtelung offeriert.

[ sokA-Bau

Mehr neue Azubis am Bau

Die Anzahl der neuen Auszubildenden
in der Baubranche ist 2004 um sechs Pro
zent gestiegen. Bis Ende 2004 lagen der
SOKA-Bau (Urlaubs- und Lohnausgleich
kasse der Bauwirtschaft) 11.754 neu abge
schlossene Ausbildungsvertrige vor. End
2003 waren es noch 11.083. Insgesamt bil
den in Deutschland 16.540 Baubetriebe
Auszubildende aus. Dies sind 23,8 Prozer
aller Baubetriebe.

»Qualifizierte Bauhandwerker sind ein
deutsches Markenzeichen und werden
nach wie vor benétigt. Daher hat die Aus
bildung in den Bauberufen weiterhin Zu-
kunft® berichtet Dr. Peter A. Doetsch,
Vorstand SOKA-Bau. ,,Die Baubetriebe
haben eindrucksvoll bewiesen, dass sie fi
die Ausbildung junger Menschen Verant-
wortung tibernehmen.“ Auf der Internet-
seite www.soka-bau.de hat die SOKA-Bau
eine Ausbildungsplatzbérse geschaffen.
Baubetriebe konnen hier ihr Ausbildungs
platzangebot hinterlegen.
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